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Ciljevi kolegija

Upoznati studente s osnovama poslovnog pregovaranja odnosno s osnovnim elementima pregovaracke situacije,
te nacelima, strategijama, poslovnim i pregovarackim taktikama za $to uspjes$nije vodenje pregovora i postizanje
povoljnije pozicije pregovaraca u odnosu na suprotstavljenu stranu.

Uvjeti za upis kolegija

Nema uvjeta.

Odéekivani ishodi uéenja za kolegij

IU1: Prepoznati osnovne elemente pregovaracke situacije.

IU2: Objasniti pojam, zna¢aj i ciljeve pregovaranja te pregovaracke
pozicije.

IU3: Razlikovati i vrednovati razliite vrste pregovaranja.

1U4: Prepoznati pregovaracke strategije i taktike.

SadrZaj kolegija

Pojam, znacaj i ciljevi pregovaranja. Elementi pregovaranja. Nadela i strategije pregovaranja. Parametri
pregovaracke situacije. Vrste pregovaranja. Odredivanje ciljeva. Osnova za diskusiju i prvi prijedlozi. Dostupnost
i izvor informacija. Definiranje pregovaracke pozicije. Tehniéka pitanja organizacije pregovora. Cimbenici za dobru
pripremu pregovora. Specificne pregovaracke taktike.

Ocjenjivanje i vrednovanje rada studenata tiiekom nastave i na zavr§nom ispitu

Ocjenjivanje se temelji na vrednovanju usvojenosti ishoda u¢enja na kolegiju. Ocjenjivanje se provodi kontinuirano
tijekom nastave ifili na ispitnom roku, u skladu s odredbama Pravilnika o naéinu ocjenjivanja i vrednovanja rada
studenata Veleucilista u Virovitici i Izvedbenim planom nastave.




